a1eEe,
> &z

&

”10*

130

PUCP

Facultad de Derecho

PONTIFICIA UNIVERSIDAD CATOLICA DEL PERU
FACULTAD DE DERECHO

INFORMACION DE LA ASIGNATURA

Nombre del Contratos
curso:
Cadigo: DEC283
Tipo: Obligatoria
Afio: 2016
Semestre: Segundo Semestre
NUmero de
. 3
créditos:
SUMILLA

El curso Contratos se imparte en el tercer ciclo de la carrera y es un curso de
razonamiento juridico civil. Comprende sesiones tedricas que se desarrollan a partir
de la discusion de casos y jurisprudencia relevante en la materia. Sus resultados
contribuyen al desarrollo de conocimientos y habilidades en el estudiante que les
permite analizar y aplicar las instituciones referidas al derecho de los contratos a
problemas reales. De este modo, contribuye a las competencias excelencia
académica y marco ético de la profesion. Los temas que aborda son la relevancia del
consenso para la produccidon de efectos juridicos, el acto juridico, la nocion de
contrato, su formacion, elementos, principios y extincién, asi como la evolucién de
estas instituciones. Ademas, abordard de forma particular, el contrato de
compraventa.

RESULTADOS DE APRENDIZAJE

2.1. Explica (caracteristicas, dilemas, soluciones) los conflictos éticos que surgen
en el Derecho de contratos.

2.2. Explica la evoluciéon histérica de las instituciones juridicas nacionales del
Derecho de contratos.

2.3. Define las -caracteristicas, funcionamiento, naturaleza, presupuestos
y limites de las instituciones juridicas del Derecho de contratos.

2.4. Describe los mecanismos de interaccién de las instituciones juridicas del
Derecho de contratos.

2.5. Caracteriza la doctrina nacional y la doctrina internacional mas importante del
Derecho de contratos.

2.6. Caracteriza la jurisprudencia méas relevante y la jurisprudencia vinculante
aplicable al Derecho de contratos.
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3.

CONTENIDOS

Unidad

Contenidos conceptuales

Introducciéon comparativa y
conceptual del contrato

Las diversas definiciones de
contrato

Contrato y acuerdo

El acuerdo juridico no contractual
Relacion contractual sin acuerdo
Contrato y negocio juridico
Contrato y efectos

Clasificacién de los contratos
Principios del Derecho de
contratos

los

Autonomia contractual

Constitucionalizacién del derecho
privado.

Autonomia y heteronomia en los
contratos

Autonomia contractual y Estado
Tutelas constitucionales de la
autonomia contractual

Acuerdo

Acuerdo contractual

Oferta y aceptacion. Requisitos
Invitacion a ofrecer

Promesa al publico

Efectos y naturaleza juridica de la
oferta y de la aceptacién
Formacion progresiva del acuerdo
Revocacion de la oferta y de la
aceptacion

Oferta irrevocable

Caducidad de la oferta y de la
aceptacion

Otros esquemas de formacion de
contrato: Didlogo oral concentrado;
confirmacion por escrito.;
contratacion electrénica; y
contratos sin  pluralidad de
declaraciones negociales

4 | Partes y terceros

Definicién de parte
Requisitos de la parte
Contrato para  persona
nombrar

Promesa del hecho de un tercero
Cesion de posicion contractual
Subcontratacion

El contrato a favor de terceros
Contratos con eficacia de
proteccion para terceros o contra
terceros

Titularidad y pertenencia

por
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Relevancia, oponibilidad y eficacia
del contrato

Oferta al publico subasta y
contratos preparatorios

Oferta al publico

Subasta

Formacion del contrato y negocios
preparatorios

Contrato preliminar

Efectos del contrato preliminar
Contrato definitivo

Opcidn

Arras de retractacion

Clausulas contractuales
generales y contratos de
adhesion

Clausulas contractuales generales:
concepto, naturaleza juridica e
incorporacion en contratos
singulares

Clausulas contractuales generales:
naturaleza juridica

Conflicto entre clausulas
contractuales generales

Contrato por adhesion

Contratos de adhesion
individualizados

Clausulas vejatorias

Remedios juridicos en el Cédigo
de Defensa y de Proteccion al
Consumidor

Formalidad

Libertad de formalidad
Formalidad legislativa
Formalidad convencional

Objeto

Juridicidad y patrimonialidad
Objeto y contenido del contrato
Requisitos del objeto

Bienes como materia del contrato

Causa o fin

Contrato y operacién econémica
Nocion de causa

Distincién entre causa y fin

Teorias sobre la causa

Requisitos

Motivos y presuposicion

Causa como criterio de calificacion
del contrato

Contrato tipico

Contrato atipico y regulacion
Contratos mixtos y coligados
(conexos)

10

Interpretacion e integracién

Calificacion de los contratos
Métodos de interpretacion
contractual

Contrato de interpretacion
Integracion contractual

Buena fe
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Equidad

11

Remedios de tutela de
crédito

Los remedios generales: la
pretension de cumplimiento. La
ejecucion forzada.

Los remedios especificos:

La resolucibn  judicial  por
incumplimiento.

La resolucion por autoridad del
acreedor.

La clausula resolutoria expresa.

El término esencial.

La reduccién del precio.

La excepcién de incumplimiento

La excepcion de caducidad de
término.

Las arras confirmatorias.

12

Remedios  objetivos: El
equilibrio contractual

La imposibilidad sobreviniente de
la prestacion.

La excesiva onerosidad de
prestacion.

La impracticabilidad comercial.

La lesion enorme.

La frustracion del fin.

13

Obligaciones de
saneamiento

Obligaciones de saneamiento.
Saneamiento por eviccion.

Venta y las garantias de los
bienes de consumo

Saneamiento por vicios ocultos.
Saneamiento por hecho propio del
transferente.

Obligaciéon de saneamiento en los
productos inmobiliarios en el
Cdédigo de Defensa y de
Proteccion al Consumidor

14

Extincidn

Nocién general de extincion del
contrato.

Extincion y ejecucion de contrato.
El mutuo disenso.

Desistimiento

15

Compraventa

Definicion.

El bien materia de la compraventa.
El precio en la compraventa.
Obligaciones del vendedor.
Obligaciones del comprador.
Transferencia del riesgo.
Compraventa a satisfaccion del
comprador.

Compraventa a prueba.
Compraventa sobre muestra.
Compraventa sobre medida.
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e Compraventa de cuerpo cierto o
ad corpus.

e Compraventa de cosa homogénea
o de un solo cuerpo.

¢ Compraventa sobre documentos.

e Pactos que pueden integrar la
compraventa.

e Compraventa con reserva de
propiedad.

e Pacto de retroventa.

e Derecho de retracto.

METODOLOGIA

El Curso ha sido estructurado tomando en cuenta, fundamentalmente, el caracter
dogmatico y tedrico de los temas vinculados con el contrato. En las lecciones, por lo
tanto, se privilegia el método expositivo (para construir informacién util y relevante),
sin perjuicio de la promocién constante de un papel activo del alumnado,
especialmente a través de las preguntas.

Para tal efecto, los estudiantes deben leer anticipadamente a cada clase los
materiales complementarios indicados por el docente, con el fin de discutirlos durante
la leccién o de integrar el analisis de los temas efectuados en clase. Las clases
tedricas tendrdn un complemento practico consistente en la solucién de casos.
Mediante la solucion de casos se pretende que los estudiantes consoliden los
aspectos tedricos vistos durante la semana y ejerciten su capacidad de analisis.

En consecuencia, en clase se desarrollaran fundamentalmente los métodos
dogmatico, teleoldgico y comparado. Al desarrollar los casos se hard uso del método
funcional. La metodologia se desarrolla en funcion de las siguientes aproximaciones:

A) Dogmatica juridica

La dogmatica juridica es un método (sentido estricto) y un conjunto de conceptos
(sentido amplio) referente al Derecho positivo. Tiene una funcion l6égico analitica que
se cumple mediante una reflexion sobre las estructuras de sentido elaboradas por la
interpretacion y, comparandolas, descubre el elemento sistemético (conexion segun
un determinado principio).

Para el presente curso se aplicara la dogmatica en el trabajo de aula mediante dos
pasos sucesivos: Un trabajo de localizacién de las normas validas utilizables para el
tratamiento de un caso concreto o de una problemética relevante juridicamente.

Un trabajo de interpretacion de las normas, de conexion de normas para la
construccion de principios, instituciones y conceptos juridicos fundamentales, y de
sistematizacion de las normas en un todo coherente de caracter general.
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B) Método funcional

El método funcional trata de descubrir las consecuencias de una norma juridica y la
significacion del hecho concreto a través de una determinacién de sus implicaciones,
en un contexto determinado. El enfoque funcional exige una descripcion objetiva de
un comportamiento determinado.

C) Método teleoldgico

Este método requiere que se atienda fundamentalmente a la finalidad de la norma
juridica. La referencia a la finalidad de la norma claramente impone la necesidad de
efectuar una interpretacién teleoldgica, esto es, que atienda tanto a los fines
generales que persigue la norma como a los fines concretos que se consiguen
mediante su aplicacién al caso planteado.

D) Comparacion juridica

La comparacién juridica tiene como objetivo principal conocer el derecho nacional, en
tanto parte integrante de la tradicion o familia del civil law, y como objetivo
secundario mejorar el derecho nacional. La comparacion de reglas pertenecientes a
varios sistemas juridicos sirve para establecer en qué medida son idénticas y en qué
medida se diferencian. Las reglas pueden provenir de argumentos legislativos,
doctrinales y jurisprudenciales. Comparar permitira aprender no tanto una solucion
sino un modo de razonar. En fin, la comparacién es una actividad cientifica para
estudiar las semejanzas y las diferencias entre varios sistemas juridicos.

SISTEMA DE EVALUACION

La evaluacion tendrd dos componentes: la evaluacion permanente (60%) y el
examen final (40%). La evaluacién permanente estard conformada por controles de
lectura y/o préacticas calificadas que comprenderdn no menos de cuatro
evaluaciones, de las que se eliminara como minimo la mas baja.

Evaluacion Permanente 60%
Examen Final 40%
CRONOGRAMA
SEMANA Unidades
Lunes a viernes
1 15 - 19 agosto Introduccién comparativa y conceptual del contrato
2 22 - 26 agosto Autonomia contractual
3 29 agosto - 2| Acuerdo
septiembre
4 5 abril - 9 septiembre | Acuerdo
5 12 - 16 septiembre Partes y terceros
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7.

6 19 - 23 septiembre Oferta al publico subasta y contratos preparatorios

7 26 - 30 septiembre Clausulas contractuales generales y contratos de
adhesion

8 3 - 7 octubre Formalidad, objeto, causa o fin

9 10 - 14 octubre Interpretacion e integracion

10 | 17 - 21 octubre Remedios de tutela de crédito

11 | 24 - 28 octubre Remedios objetivos: El equilibrio contractual

12 |31 octubre - 4| Extincion

noviembre

13 | 7-11 noviembre Compraventa

14 | 14 — 18 noviembre Compraventa

15 | 21- 25 noviembre Compraventa

TIEMPO DE TRABAJO DEL ESTUDIANTE

La asignatura tiene 48 horas lectivas, e implican una dedicacion de 100 horas por

parte del alumno fuera del aula:

casos practicos y otros).

Asistencia a clases (incluidas las | 3 horas x 16 semanas = 48 horas
evaluaciones)

Preparacion para la Evaluacion | 5 horas x 15 semanas = 65 horas
Permanente (controles de lectura,

Estudio de apuntes de clase

2 horas x 15 semanas = 30 horas

Preparacion para Evaluaciones Final

10 horas

San Miguel, agosto de 2016




