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LA UNIVERSIDAD DE VALPARAISO

En la actualidad |la Universidad de Valparaiso cuenta con:

» 11 facultades.

» 42 carreras de pregrado

« 15.724 estudiantes de pregrado

« 42 programas de postgrado (10 doctorados y 32 magister) con una
matricula de 1.002 estudiantes y 793 estudiantes de especialidades

Existen 27 programas de Especialidades Médicas,

9 Especialidades Odontologicas,

2 Especialidades de Enfermeria y

2 Especialidad Obstétrica que en su conjunto representan una matricula de

793 alumnos.

Por ultimo desarrolla 46 Diplomas de Postitulo, con una matricula de 437

profesionales..
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LA INTERNACIONALIZACION EN ENI

Internamonallzamon en el Exterior

Internacionalizacion en Casa
1. Formacion

Internacionalizacion en casa Internacionalizacion en el exterior

BilingUismo

« Bibliografia

*  Cursos en otros idiomas

« La utilizacion de nuevas tecnologias

+  Estimular el frabajo con pares internacionales
como prdctica.dentro.de las clases.

«—Actividades que propendan por la Comprension
de oftros paises y culturas y el desarrollo de

* Movilidad de profesores
« Formacién avanzada
+ Pasantias de investigacion
 Ponencias
¢ Misiones académicas
* Profesores invitados

competencias interculturales * Movilidad de estudiantes
+ Benchmarking * Intercambios
»  Estimular el trabajo con pares internacionales + Dobles tfitulaciones
como prdctica dentro de las clases. « Rutas Académicas y Culturales

e Prdcticas y voluntariados



NUESTRA ESCUELA EN EL MUNDO

Gracias a nuestros programas de Intercambio y Doble Grado hemos logrado:

1 62 Casos exitosos de movilidad
internacional Programas de
1 2 Titulados en programas de Doble y Doble Grado
Triple Grado. Universidad el Salvador en
Programas de intercambio por uno o Argentina
3 5 d Universidad Autonoma de
0S semestres ) . : r
Baja California en México
] _ Groupe Sup de Co
7 Paises en 3 continentes Montpellier Business School
en Francia
6 Participaciones de estudiantes en Universidad Catdlica de
5 Proyectos de aprendizaje colaborativo Santiago de Guayaquil en
internacional Ecuador




PROYECTOS DE APRENDIZAJE COLABORATIVO INTERNACIONAL
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CARTAGENA DE INDIAS

2016: Oportunidades de Negocios entre Chile y Colombia

2017: Generacion de valor agregado en el Enoturismo

2018: Exportacion de servicios de ingenieria para la
consfruccion

2019: Exportacion de bienes y servicios de eficiencia energética
2019: Guerra Comercial entre Estados Unidos y Chile y sus
efectos

2020: Guerra Comercial entre Estados Unidos y Chile y sus
efectos en los paises de la Alianza del Pacifico
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IDENTIFICACION DEL CURSO

a) Nombre:
SIMULACION DE NEGOCIOS

a Codigo: INL 22
) Nivel (semestre en que se ubica): |4°SEMESTRE
) Duracién (semestral / anual): | SEMESTRAL
a) Caracter (obligatoria / electiva): ~ |OBLIGATORIA
) Tipo (tedrica/practica): | TEORICO-PRACTICA
a) Requisitos: INI 212 MARKETING ESTRATEGICO

INI 211 PERSONAS Y ORGANIZACION

a) Modalidad (presencial, PRESENCIAL
semipresencial, no presencial):

Horas Cronologicas Semanales N° de Total de Horas N° de
Presénciales | Adicionales Total Semanas Semestrales Créditos
(A) (B) (C=A+B) (D) (E=C*D) (F=E/27)
3 4,5 7,5 18 135 5




DESCRIPCION DE LA ASIGNATURA

Se trata de un curso de caracter integrador, el cual da término al ciclo de Formacién
Base, cuyo énfasis esta en los aspectos disciplinares que competen a un profesional de
la administracion. Es asi, que su docencia activa se basa en el principio de formacion
centrada en el aprendizaje, utilizando una metodologia participativa, que a través de la
recreacion o de situaciones reales de trabajo se van integrando decisiones estratégicas
y operativas en las areas de Gestion y Marketing

Para afrontar las exigencias de esta realidad simulada, el estudiante debera poner en
practica no solo los conocimientos adquiridos, sino que también las habilidades
genéricas, tales como:

Piramide de aprendizaje de Edgar Dale

A las dos semanas...

Actividad Escuchar 5% Escuchar a un profesor
verbal

LEER 10% Leer un libro

VER 209% Ver un grafico

Actividad PASIVA

Actividad
visual

VER y Escuchar 30% Ver una demostracién
ACtiYiqad. DECIR y discutir 50% Tener una conversacién
participativa

Actividad 75%0 Practicar haciendo

pura

DECIR y HACER

90% Ensefiar a otros

Actividad ACTIVA



RELACION DEL CURSO CON EL PERFIL DE EGRESO

Linea Disciplinar: LINEA DE NEGOCIOS INTERNACIONALES
: - : i Nivel
Competencias Genéricas (Sello UV y FACEA), y Nivel de Logro . .
Dominio
a) Relacion Logica y Sintesis: Inferir conclusiones derivadas de la interrelacion de variables
que, modeladas en un disefio investigativo, permiten generar informacion. Alto
b) Comunicacion efectiva: El alumno debe ser capaz de comunicar a sus pares y los profesores
las estrategias y decisiones que la organizacion demande seglin el contexto. Alto
¢) Trabajo en equipo y compromiso: El alumno debe ser capaz de compenetrarse en el equipo
de trabajo y asumir el rol que en ellos determine su organizacion, y asi en conjunto lograr los Alto
objetivos propuestos.
d) Innovacion profesional: Descubrir nuevos desarrollos, fundamentos y aplicaciones, por
medio de la aplicacion de una metodologia de investigacion, de manera de encontrar las :
, : Medio
respuestas que el desafio empresarial les demande.
e) Formacion ciudadana: Ser capaces de interactuar como miembro de la sociedad y en el rol
que la organizacion de su equipo les demande. Basico
f) Actualizacion profesional: Ser capaz de actualizarse constantemente en términos
profesionales, respondiendo a las exigencias que la recreacion de la realidad les demande a la Alto
hora de interactuar con el entorno empresarial.




RELACION DEL CURSO CON EL PERFIL DE EGRESO

Competencias Especificas y Nivel de Logro

a) Dominio Profesional: Ilustrar el saber disciplinar, considerando el manejo del lenguaje
técnico, modelos de diagndstico, que por medio del dominio de una metodologia estructurada

: . Alto
para el estudio apoye el proceso de toma de decisiones.
b) Integracion profesional: Lograr integrar los conocimientos y habilidades adquiridas del
dominio disciplinar y genérico, para asi relacionarlas con una recreacion de la realidad Alto
organizacional.
¢) Analisis de realidades complejas: Combinar variables propias de una realidad compleja, que
permita obtener informacion relevante para la toma de decisiones en el area de gestion, Medio

marketing y contabilidad.




PROYECTOS DE APRENDIZAJE COLABORATIVO INTERNACIONAL

Razones

Reftribuir el esfuerzo de la unidad académica en el apoyo a la
beca de la Alianza del pacifico

Generar oportunidades de internacionalizacion para todos (as)
los (as) estudiantes en su proceso formativo

Ofrecer metodologia activa de aprendizaje con un tema de
interés regional

Aumentar la actividades que vinculen la docencia con la
vinculacion con el medio.

Desarrollar actividades que puedan generar valor adicional a
las actividades de exportacion tradicional

Otorgar a los estudiantes la posibiidad de desarrollar
competencias interculturales y sociales

Integrar el frabajo de la Aceleradora de Negocios
Internacionales a la docencia de pregrado

Oftras. —(aprendizaje personal)
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2018: Exportacion de Servicios de
Ingenieria y Construccion
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EXPERIENCIA 2016

COLUMBUS HUB ACADEMY :
OPORTUNIDADES DE NEGOCIOS COLOMBIA-CHILE

Columbus es una asociacion de universidades de Europa y América Latina.

Objetivo: Promover la cooperacion internacional y el desarrollo institucional de las
universidades, a fravés del perfeccionamiento de los procesos y estruciuras de
gestion.

Las actividades de Columbus estdn disenadas para apoyar a las universidades

participantes en el desarrollo de estrategias, la implantacion de polificas y la
organizacion de esfructuras,

. ; Coaching Espacio de de
matching / Guias Recursos proyectos

Hub Social
Sistema de Instructivos Network & Evaluacion
digitales




COLUMBUS HUB ACADEMY

Profesores Registrados en el Hub por Disciplina
Tourism
Basic and Applied Sciences
Agriculture and Environment
Languages and Humanities
Sciences of Informatics and Computing
Social Sciences and Communication

Business and Administration

Energias Renovables
\

' Internet de las Cosas

. Migraciones/ Derechos Humanos

‘ Alimentos Saludables

‘ Comercio Internacional/ Marketing




COLUMBUS HUB ACADEMY

Paises Inscritos

Participacion por Paises

2%

1% 1% % 1%

= Mexico

u Colombia
Argentina

m Portugal

m Espana

m Chile

u Peru

= Venezuela
ltalia

E Irlanda

m Belgica

u Brasil

« Suecia



DISENO DEL APRENDIZAJE COLABORATIVO INTERNACIONAL

/
* Profesores: Tutores . * Politica e Integracién Econémica (UTB -
* Andrés Bernal — Veronica Tordecilla Qué curso/s? Colombia).
* Estudiantes asesores entre si, desde * Simulacién de Negocios (UV - Chile).
cada pais )
T
} Una buena idea
[
Cual es el Rol de d.;z?x:g?
los estudiantes ; 5 o
& profesores? Agregado? Para
qué
competencias?
v
/* Oportunidad de desarrollo de
- Columbus Hub Academy Herramientas en 2= experiencia académica con tema de
e Zoom . linea - Cudl es el interés regional.
. Email — :“’f't& P’°F?sg * Fomentar desarrollo de
Y, = MECISCCIONS Competencias interculturales.




EXPERIENCIA EN COLUMBUS HUB ACADEMY

[ ReglementoPregradoweb2C &5 Oportunidades de Nege X | +

640‘ 5-group-default 24-0p

Oportunidades de Negocios entre
Chile y Colombia

Programa entre la Universidad de Valparaiso, Chiley la Uriversidad Tecnologica de

Invite Friends

@ A

Oportunidades de Negocios entre
Chile y Colombia

Programa entre la Universidad de Valparaiso, Chile y la Universidad Tecnolégica de
Bolivar. Colombia

Invite Friends

@527 A A

Members 03 Events 0 Photo 1 Videos 0 More v # Like 10
Discussions o Announcements + P Group Details
INFORMACION ACLARATORIA .
PROYECTO UV -UTB (CHILE - Esta inioiativa surge del interés en conjunto de la Escusla de Negocios Internacionales de la Facultad de
COLOMBIA) Ciencias Econémicas y Administrativas de la Universidad de Valparaiso - Chile y el programa de Finanzas
ey o5 Otoer 2016 0506 by Veromen Tordeciia y Negooios Internacionales de la Facultad de ay Negocios de la | Tecnolégica de

Bolivar, Colombia y pretende ser un espacio de 6n entre para generar
de negocios entre ambos paises

Acevedo

Pautas actividades 1y 2
eptember 2016 14:14 by ANDRES BERNAL Category

Business and Administration




FASES DEL PROYECTO

1.- Actividades previas

Determinar el calendario de actividades y tematica

Recopilacion de datos de los (as) estudiantes a participar en el proyecto.
Aplicar test de habilidades

Configurar equipos de trabagjo

Establecer la pauta de la actividad inicial: ICE Breaking

Entrega de pauta Ice Breaking y posterior revision de entregable.

2.- Desarrollo

2.1. Realizar un andlisis de cada pais.

2.2. ldentificar los productos con potencial exportador
2.3. Determinar mercados de destino especificos

2.4 Establecer una estrategia de infernacionalizacion

3.- Evaluacion

3.1.- Aplicacion de co-evaluacion

3.2.- Autoevaluacion

3.3.- Completar encuesta

3.4.- Evaluacion general de la actividad



ASPECTOS GENERALES

« NUmero de estudiantes que participaron: 105
» EqQuipos: 4-5 estudiantes // Colombianos, Chilenos y otros.
« Duracion : 2 meses.

« Calendario Septiembre a noviembre de 2016.

« Medio: Columbus Hub Academy, Zoom, email.



COMENTARIOS GENERALES

Permitid considerar que lo que ensenan en mi escuela no es muy
distinfo en ofros paises.

Conocer las preocupaciones actuales del entorno empresarial y
social

La mayoria opind que la actividad le permitid ampliar sus
horizontes mds alld de las barreras locales, nacionales tradicionales
-pensamiento critico.

Permifid y obligd a ser mas tolerante por otras culturas, desde el
reconocimiento de la propia

Ampliar su respeto por ofras culturas, que Nno son mejores, ni peores,
son diferentes.

Conocer una vision mas amplia, para acercarse a la civdadania

global .



PROYECTOS DE APRENDIZAJE COLABORATIVO INTERNACIONAL
ALIANZA DEL PACIFICO

PLAN PILOTO
2020

« 4 Paqises

« 4 docentes

« 20 estudiantes — 16 activos

« Duracion: 1 mes (15 de abril al 15 de mayo)

« Tema: Guerra comercial estados unidos - china y efecto en el
movimiento de carga naviera internacional 2019
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ALGUNAS LECCIONES APRENDIDAS

Hay que empezar ... revise sus conexiones, las conexiones de su
universidad o algunas agrupaciones de universidades

Es importante el componente académico del proyecto para reforzar
los componentes interculturales

Es importante tener suficiente tiempo para el desarrollo del contenido vy
conocer a la institucion socia.

Determine las formas de comunicacion y frecuencias

Establezca relaciones de cardcter personal, ya que le ayudard a la hora
de enfrentar los problemas y superarlos en conjunto

Sea sincero

Establezca pocos objetivos de aprendizaje

Revise la politica de su universidad en cuanto a incentivos, asignacion
de horas por ejemplo.

Es conveniente elegir un coordinador

Incluya actividades de presentacion para los estudiantes



ALGUNAS LECCIONES APRENDIDAS

Establezca el objefivo de aprendizaje alineado con las actividades, |a
herramienta tecnoldgica y la evaluacion.

Determine con claridad las ponderaciones de cada actividad como
parte del curso, ya que no necesariaomente deben tener misma
equivalencia con el ofro programa.

Mantenga confacto frecuente, ya que los estudiantes solicitaradn un
mayor grado de interaccion.

Establezca grupos mixtos basado en caracteristicas de los estudiantes,
mas que en afectos.

Establezca reglas y métodos de comunicacion oficiales, aunque los
estudiantes utilicen otras.

Utilice distintas estrategias de evaluacion

Mucha paciencia y perseverancia

Deje en claro que tenemos culturas distintas, no mejores ni peores.
PreocuUpese de eliminar en usted el ethocentrismo

No debe ser un experto en tecnologia, solo dispuesto a aprender
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